
Voor de renovatie en 

uitbreiding van een bedrijfshal 

deed Meldon Plastics in 

Bergen een beroep op 

Bouwmij Janssen. Dat het 

begon met een ongebruikelijke 

afspraak, is tekenend voor 

het wederzijdse vertrouwen 

tussen beide bedrijven.

Wederzijds
vertrouwen
is cruciaal

  PROJECT renovatie en uitbreiding bedrijfshal

  IN GESPREK MET    Marco Zeekaf  directeur/eigenaar Meldon Plastics
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‘Wij wilden met spoed een opslag-
loods laten ombouwen tot productie-
hal,’ vertelt Zeekaf. ‘Maar ik kon geen 
bouwer vinden die een offerte wilde 
opstellen. De markt was veel te onzeker.’

Onorthodoxe aanpak
Hier is slimheid gevraagd. Marco Zeekaf 
besluit een onorthodoxe aanpak te han-
teren. Hij benadert Bouwmij Janssen met 
de vraag of ze bereid zijn om zowel het 
bestek als de offerte samen met hem op 
te stellen. ‘Ik stelde voor dat ik hen een 
vaste marge zou bieden en dat zij in ruil 
geen toeslag op de inkoopprijzen in reke-
ning zouden brengen. Ik zou dus het risico 
van de onvoorspelbare marktprijzen van 
hen overnemen. Hun marge was gegaran-
deerd.’ Bouwmij Janssen gaat akkoord. 
‘Bart van Roy zei: “Ik durf het wel aan.” 
Zo’n afspraak kun je alleen maken op basis 
van vertrouwen,’ weet Marco Zeekaf. ‘Wat 
daarbij hielp, was dat we al jaren samen-
werken. Meldon Plastics en Bouwmij Jans-
sen snappen elkaar.’

Bewezen track record
Dat bleek, want ook deze keer verliep 
de samenwerking vlekkeloos. ‘Bouwmij 
Janssen is een bedrijf met een bewezen 
track record, ze leveren kwaliteit, zijn dege-
lijk en je kunt op ze rekenen tijdens het 
bouwproces.’ Marco Zeekaf kan het weten, 
want hij zit er zelf graag dicht op: ‘Als 
opdrachtgever moet je tussentijds beslis-
singen kunnen nemen. Bovendien heb ik 
een hekel aan onverwachte meerwerk-
kosten. Eventuele tussentijdse opdrachten 
geef ik dus zelf, dan hebben we ook geen 
gedoe achteraf.’

Betrouwbare partner
Marco Zeekaf omschrijft Bouwmij Jans-
sen als een ‘betrouwbare partner’. 
‘Er zijn bijvoorbeeld nooit leverissues. Wel 
was er deze keer een onvoorzien probleem 
met de bestaande fundamenten van het 
gebouw. Ik had daarover direct contact 
met de uitvoerder van Bouwmij Janssen 
en de constructeur. Dat werkte prettig. 
Wederzijds vertrouwen, dat is cruciaal bij 
zulke projecten.’

2023

Dit verhaal begint in augustus 2022. 
De wereldeconomie beleeft turbulente 
tijden. De prijs van allerlei materialen, 
zoals staal (’s werelds meest gebruikte 
materiaal voor gebouwen), varieert 
van dag tot dag. Marco Zeekaf staat 
voor een uitdaging: zijn bedrijf Meldon 
Plastics wil het aantal productielijnen 
uitbreiden en kan het zich niet ver-
oorloven te wachten tot de rust op de 
wereldmarkt is teruggekeerd. 

'Bouwmij Janssen is een
betrouwbare partner.'


